Y'AFILIO

Vorsorge leicht gemacht.

REGELN SIE IHRE KOMPLETTE VORSORGE

IN UNTER 20 MINUTEN ONLINE



YAFILIO

Wir digitalisieren Vorsorge- und
Nachlassmanagement. Afilio bietet Privatpersonen

die Moglichkeit, ihre komplette Vorsorge
online zu regeln.




YAFILIO Das Problem

Vorsorge ist kompliziert und untbersichtlich

DIGITALER RENTEN &
NACHLASS \ el / ANLAGEN

BaV

TESTAMENT ALTERSVORSORGE
Berliner Testament Private Rente
Unternehmertestament Riester Rente

Rurup Rente
RECHTSDOKUMENTE VERSICHERUNGEN

VOLLMACHTEN —/ & KRANKEN-
Bankvollmacht VERSICHERUNGEN
LEBENS-

Vorsorgevolimacht VERFUGUNGEN VERSICHERUNGEN e traereicherung
Generalvollmacht Patientenverfiigung Risiko/Kapitalleben Pflegezusatzversicherung
Betreuungsverfugung Berufs-/Dienstunfahigkeit
Bestattungsverfugung Erwerbsunfahigkeit
Sorgerechtsverfigung Existenzschutz
Sterbegeld
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YAFILIO Situation & Markt

Vorsorgedokumente sind bekannt, werden aber nicht genutzt

939% der Deutschen kennen gangige EU
VorsorgemaRnahmen und die Mehrheit ~ Vorsorgemarkt 116+ €
mochte sich aktiv um die eigene Vorsorge Mrd.
kimmern. 12
DE
75% der Deutschen haben sich dennoch Vorsorgemarkt
nicht ausreichend um ihre Vorsorge
gekimmert, 3114 Markt-

Chance

93% der Deutschen haben ihren

digitalen Nachlass noch nicht geregelt, 80%
wollen sich aber darum kiimmern. P!

Zur Marktkalkulation

[(J1ED Allensbach | ¥ Forsa
131 Deutsches Forum fiir Erbrecht | ™ Central | ! Bitkom
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https://de.statista.com/statistik/daten/studie/169368/umfrage/interesse-an-patientenverfuegung/
https://www.dak.de/dak/download/forsa-umfrage-zur-sterbehilfe-1358250.pdf
https://de.statista.com/statistik/daten/studie/2313/umfrage/testament-oder-erbvertrag-vorhanden/
http://www.presseportal.de/pm/24448/2824746
https://www.bitkom.org/Presse/Presseinformation/Neun-von-zehn-Internetnutzern-haben-ihren-digitalen-Nachlass-nicht-geregelt.html

YAFILIO Go-To-Market

In 3 Schritten zu Europas fuhrender Vorsorgeplattform

SCHRITT 1
Vorsorge- & Nachlassmanagement

SCHRITT 2
Versicherungen & Verwaltung

SCHRITT 3
Internationalisierung (EU)
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YAFILIO

SCHRITT 1

VORSORGEMANAGEMENT




YAFILIO Die Losung

Eine zentrale Vorsorgeplattform

AFILIO - Ihr personlicher Vorsorgemanager

Wichtige Vorsorgeregelungen einfach und
rechtssicher in unter 20 Minuten online treffen

YAFILIO

Ihr Vorsorgeplan

N Web-App mit Profilen der Nutzer und ihrer

- W (o Yorsgesotument Vertrauenspersonen
V4 Dashboard mit Ubersicht der relevanten
Dokumente Digitaler Nachlass VO rSO rge ma Bn a h m e n
2 DR Mail-Konten angegeber
\" B Hauptpasswort hinterlegt ..
@ I s e V4 Plattform als Komplettldsung rund um das
Thema Vorsorge
N4 Erstellung wichtiger Vorsorgedokumente und

einfache Verwaltung des digitalen Nachlasses
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YAFILIO Vorsorge 2.0

Die Vorsorgelosung des 21. Jahrhunderts

Vorsorge 2.0

Aufwandiger Prozess Digitaler Prozess

= Prasenz beim Notar/Anwalt notwendig = Alle Dokumente verstandlich und

= Sehr zeitintensiv und unubersichtlich ubersichtlich in einem Dashboard

= Hohe Kosten durch = Online vorsorgen, bequem von zu
notarielle/anwaltliche Beratung Hause aus in unter 20 Minuten

= Keine Regelung des digitalen = Einfache Regelung des digitalen
Nachlasses Nachlasses

Umstandliche Verwaltung Digitale Verwaltung

= Keine digitale Ubersicht tber = Dokumente jederzeit aktualisierbar
Vorsorgedokumente = Kostenlose Vorsorgeberatung online

= Unterlagen sind oft nicht aktuell =  Optimale Customer Experience

CZC@E ol BS
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YAFILIO Der Wettbewerb

Es fehlt eine ganzheitliche Vorsorgel6sung aus einer Hand

& O
Fokus auf das
Thema \/ \/ J \/
Vorsorge
Zentrale N4 v
Verwaltung
Web-App \/ \/ \/ \/

- Anteilig am , , Festpreis & Festpreis &
Pricing Vermégen Festpreis Abonnement Festpreis Abonnement | Abonnement
DT Teilweise \/ \/
Nachlass

[ Beispiel: smartlaw
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https://www.smartlaw.de/

YAFILIO Unit Economics

Eine gute Grundlage fur die Skalierung

Customer Acquisition Costs Customer Lifetime Value

57 €

157 €

mDigital Marketing 'Sales mOrganisch mFestpreis Subscription

Beispielmonat: Juni 2018
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YAFILIO Business Plan

Die Entwicklung von Finanzen und Usern in 2018

Monatliche Entwicklung neuer Kunden und gesamter Entwicklung
Kunden Umsatz & Kosten
9000 €160,000
8000 - o €140,000 -
7000 " €120,000
6000 €100,000 -
5000 -
€80,000
4000
€60.000
3000 - ,
2000 €40,000
1000 - R I I  €20,000
0 . : } :_:::__::»_:::'- - . . . I €0
Ny N O N N . &
FF LY F LSS & e
& %OQ (8) \504 001, &
B MNeue Kunden =Kunden Gesamt BUmsatz ==Kosten
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YAFILIO Team & Advisory Board

Kombination aus Business- und Legal Expertise

Philip Harms

" Dr. Axel Meyer

e T|II Oltmanns

Christopher Stanko

Richard Musiol

Co-Founder == ? | Co-Founder CTO
BSc. WHU DS e = BSc. WHU =  MSc. Software
Sales & Operations o & £ -x =  Strategischer Berater Engineering, RWTH
bei Movinga = £ M bei Crowdfox Aachen
Berater bei ] 2 L 1 = Sales & Operations = 5 Jahre Berufserfahrung
Summer & Co. Ly 773 bei Freighthub (Berlin & Silicon Valley)

Carsten Hohmann

(7))

[+ 4 Aadvisor Advisor Advisor

8 Global Director EY =  BSc. Computer = Partner bei Lupp + Partner
— GrUnder Avantum Information Systems = Anwalt, LL.M., MBA,

> Consult Baker College (US), MBA abgeschlossene

2 Startup Investor & Board = 10+ Jahre Erfahrung im Notariatsprtfung

Member

WHUE

Otto Beisheim School of Management

YCROWDEOX FREIGHT £1HUB

movinga

Einfach, Zuverlassig. Umziehen.

Software Development
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YAFILIO Meilensteine

Wichtige KPIs und Finanzierungsbedarf

Dezember '17

, Betatest mit 100 Juni'18
Okt;)::(; Y Probekunden 1100 zahlende
Finanzierung Kunden
heute - 2019
September '17 Dezember '18
MVP Launch Januar 18 . 56000
Launch der registrierte User

gesamten Plattform

Finanzierungsbedarf: 150.000€ Seed
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